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杭州市创投服务中心

主办单位

金融支持机构

准备报名参与的创客，可以扫
一扫并关注本报微信公众号“生菜
有刀”的二维码，加回复关键词“爬
山虎报名”，我们将提供报名的邮
箱地址，请把你的商业计划书发送
邮件给我们，创客导师将一一阅读
你的计划。同时，我们也开通了咨
询电话：85051716（工作日）。

参与方式

扫码报名和电邮
发送商业计划

近期，黄金的走势反复切换，等待解套机会

的“中国大妈”再次落了空。而在美元指数回落、

美国油品库存数据连降的刺激下，最近国际油价

再现升势，投资原油成了市场新热点。

作为有 5 年从业经验的财富顾问，徐常伟认

为大部分普通投资者仍抱有“急于求成”的心态，

“像黄金、原油这些已被大众都关注的投资热点

产品，其实已处于投资中后期，获利机会不多。”

徐常伟还认为，大起大落的收益方式并不利

于家庭资产稳健，在短期经济复苏基础仍不牢

靠，市场收益率持续下行的情况下，做好全面的

资产配置才是硬道理。“我们一般会建议投资者

从现金类资产、类固定收益类资产、债券、权益类

资产和大宗商品等 5 方面进行资产配置。配置

比例集中在现金类资产和类固定收益类资产，分

别配置25%和30%。”

另外，徐常伟还建议投资者要积极尝试新型

投资方式，不断提升自身投资理财知识和能力。

“永远只依赖旧的投资方式，可能会导致错失投

资机会。”

投资有道
金融大咖系列金融大咖系列
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恒丰银行
“商品+”品牌在港发布

本报讯（通讯员 钱丰 记者 凌

怡）近日，恒丰银行在香港发布商品金

融业务品牌“商品+卓越商品财富管

理”，提出未来将全面引入个性化、多

元化、国际化的产业链交易模式和金

融模式，为客户提供全新的定制金融

服务。

所谓“商品+”，就是在商品的领

域中，通过“加号”把传统的银行融资

和商品投资、商品交易连接起来。商

品金融业务是恒丰银行对公金融服务

体系的重要组成部分，对于这一事关

国计民生的行业，恒丰银行会持续提

供专业化的金融服务。恒丰银行希望

通过打造专业品牌，把传统的银行融

资和商品投资、商品交易连接起来，把

产业链上下游连接起来，以价值链为

中心，为客户提供“融资、投资、交易”

一站式商品财富管理服务，用跨界融

合的理念更好地促进实体经济健康发

展。

工行蝉联“中国最佳银行”

本报讯（通讯员 沈力 记者 凌

怡）近日，在《金融亚洲》杂志主办的

2016 年度银行评选中，中国工商银行

凭借优秀的业绩表现和持续的改革创

新能力，连续第四年获评年度“中国最

佳银行”。

据介绍，2015 年工商银行积极把

握“一带一路”建设、京津冀协同发展、

长江经济带发展“三大战略”的机遇，

制定综合金融服务方案，加强金融产

品和服务创新，加大金融支持力度。

通过创新驱动带动经营转型，大力发

展零售金融、资产管理、投资银行等新

兴业务，实现盈利增长的多点支撑。

根据社会公众的金融服务需求，紧跟

“互联网﹢”新经济形态发展趋势，创新

发展互联网金融服务，使互联网金融

战略成为推动经营转型和业务发展的

新引擎。同步推进综合化国际化经

营，为客户提供多元化、全方位、深层

次的金融服务。

美元兑日元跌破105关口

主持记者 刘礼文

受美联储立场整体偏向温和，市

场对年内加息信心进一步淡化的影

响。昨日，美指跌至日内低点 94.45，

但在耶伦讲话后缩减跌幅，非美货币

全线上扬，欧元触及1.13水平，欧元兑

美元本周内两次试图下测1.12均告失

败，表明短期内欧元兑美元上行风险

仍存;但从中期来看，欧元兑美元仍将

下跌；预计未来几周技术性支持点位

将下测 1.1100，而这同时也是趋势通

道的支持点位。

此 外 ，美 元 兑 日 元 跌 破 105 关

口，最低触及 104.50，创 2014 年 8 月

31 日以来最低水平，尽管随后收复

部分跌幅但仍较周三尾盘下跌了近

1.4%。

主打“环保”理念的产品
要把先进概念转换为市场份额
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指数掘金大时代到来

定向增发成为新型投资方式
本期大咖：中信银行杭州分行私人银行中心财富顾问 徐常伟

指数掘金大时代到来

定向增发成为新型投资方式
本期大咖：中信银行杭州分行私人银行中心财富顾问 徐常伟

惠誉确认大型国有银行
信用评级

本报讯（通讯员 浙交言 记者 凌

怡）近日，国际评级公司惠誉确认了包

括交行在内的五家大型国有商业银行

的 长 期 外 币 发 行 人 违 约 评 级 均 为

“A”，评级展望稳定，短期发行人违约

评级为“F1”。

惠誉认为，这五家行资产规模较

大，市场份额较高，对中国经济的融资

至关重要，在中国企业的海外扩张和

政府战略引导的海外基础设施项目融

资中也发挥着重要作用。与其他中资

商业银行相比，国有银行的资金较雄

厚、流动性较佳、信用风险敞口较小和

表外活动较低，同时损失吸收能力也

较强。这些趋势将继续支撑国有银

行，保持其高于其他中国商业银行的

生存力评级。

见习记者 吴宛青

“我们平时洗手过程中

95%的水都是被浪费掉的，

真 正 使 用 的 水 只 占 5% 左

右。”

根据这个实验数据，“空

气洗手”项目诞生了。这是

一款环保节水的洗手装置，

使用者踩上类似踏板的装

置，装置启动并下移，当使用

者将手放到水龙头下部时，

水龙头开始向下喷出雾状水

滴及高速气流，整个过程大

约持续10秒时间。

“空气洗手”的技术研发

者，杭州沐羽科技的李启章

告诉记者：“我们的技术是把

水雾化，在气流和水流双重

作用下起到充分的清洁效

果。大量实验结果表明，‘空

气洗手’装置的清洗效果和

普通条件下的洗手效果相差

无几。”

“空气洗手”技术来源于

高校科研成果，产品获奖众

多，在业界认可度也很高。

不过，这一切能否经受住市

场的检验？

目前，沐羽科技正处在融资阶段，产品正

在几个试点投放使用。“我们在浙大玉泉校区

有一个长期的试点，据实验数据显示，空气洗

手设备的节水率可以达到 90%。折算下来，

整台设备的成本估计半年左右就可以收回，

接下来就可以为企业省钱了。”

下一步，公司即将面临市场化的考验。

李启章他们团队的打算是，把公共场所现有

的水龙头替换成空气洗手装置。

虽然想法很不错，不过“空气洗手”装置

对于消费者来说毕竟是全新的产品，市场接

受程度究竟几何？会不会遇到“理想很丰满，

现实很骨感”的窘境？

对此，李启章他们的想法是，尽量去

顺应消费者原有的消费习惯。“我们所做

的就是让大家自然而然地接受我们的产

品。用户只要像平时洗手一样使用我们

的产品就好。”

在产品的后续发展上，沐羽科技的发展

路线也比较谨慎。“企业需要一定的成长时

间，我们不敢一下子把产品线铺得太大。进

入市场前三年，我们打算只做水龙头。在后

续的产品研发当中，我们会更加注重细节的

完善，给用户最佳的体验。”

一个崭新的消费理念，能够多大程度上为

消费者接受？尤其是主打健康、环保的产品，如

果在市场化过程中一味遵从消费者现有的习

惯，会不会让企业在发展过程中囿于现状，无法

突破？

对此，斑马鱼健康科技有限公司的负责人

任本强有着强烈的感受。

斑马鱼健康科技有限公司以净水器为主要

生产研发项目，专注于水处理。在他看来，国内

的净水器市场还是很乐观的，只是消费者的认

知对行业发展有一定阻碍。

任本强告诉记者，现在的消费者对于健康

的概念比以前要强很多，净水器的市场也在逐

渐打开。不过现在的消费者比较关注的是水过

滤之后有没有气味、有没有颜色、口味如何，但

水喝下去以后对人体的健康有没有改善，很多

消费者都不太关心。

他认为，现在市场上的净水器普遍技术比

较单一，只能做到最基础的过滤。过滤后的水

干净而无杂质，但和“健康”的概念仍有一定距

离。

“健康的水，不应当只是干净，还应当有很

多人体需要的微量元素和矿物质，能够让人体

变得更加健康。现在市场上大部分净水器主要

是保证过滤后的水中无杂质，但是同时一些有

益于人体的矿物质和微量元素也会被过滤掉。”

但是要生产研发“更健康”的净水装置，无

疑需要更多资金投入，产品的价格也就更高。

在任本强看来，让消费者为此买单并不容易。

“国内的消费者对于价格普遍非常敏感，这就决

定了产品的附加值上不去，只能开发一些最基

本的功能。”

“环保、节能的理念是非常好的，但是对于

创业者来说，如何将产品与市场磨合，还是需要

一定的取舍过程。使用者本身，并不一定会对

环保的概念很在意。就好比垃圾分类这件事

情，如果纯粹靠市民的意识去推动，效果并不会

很好。”

杭州泰恒投资管理有限公司投资总监梁小

龙认为，主打环保概念的产品，需要充分考虑成

本、效果、使用的便利性。“对企业来说，不用刻

意地去教育消费者。如果想要改变消费者的消

费习惯，不是不可以，但对于企业来说投入太

大，可能得不偿失。一个好的、健康环保的概

念，如果不能得到很高的市场认同，真正解决消

费者的需求，会很难做下去。”

不过，让消费者改变习惯也不是不可能。

梁小龙也提到，如果产品倡导的是一种高档的

生活方式，能够带给消费者强烈的满足感，更容

易被市场所接纳。

面对市场，决定顺势而为

主打“健康”的理念，消费者却不买单

真正解决消费者需求的概念才能有市场

记者 凌怡

吴奇隆送刘诗诗的聘礼泡汤？近日，证监会否决暴风科技

定增方案，此前备受关注的吴奇隆想送给刘诗诗的聘礼——稻

草熊影业，A股上市或暂时难以成行了。

定向增发再次成为市场关注的焦点，它已然成为眼下资本

市场最火爆的融资方式。徐常伟表示，过去 5 年里，越来越多的

普通投资者通过定向增发等渠道布局权益市场，并获得了较为

可观的投资回报。

作为有 5 年从业经验的国际金融理财师，徐常伟提醒投资

者，投资理财切忌“急于求成”，在做好合理资产配置的前提下，

也要适当尝试新型投资方式，把握结构性投资机会。

定向增发有望成掘金热点

眼下资本市场最火爆的融资方式不是 IPO，而是定向

增发。什么是定向增发？徐常伟举例来说，一家上市公司

需要筹集资金拓展业务，一种方法是找人借钱——发行债

券；另外一个方法是找投资者入股——发行股票。而向特

定投资者非公开发行股票的行为，就是定向增发。

据了解，定向增发越来越成为资本市场重要的融资方式，

今年以来，超200家公司的定向增发承销费接近26亿元，超过

IPO融资额。数据显示，6月将成为年内限售股解禁的又一高

峰，解禁股数合计164.18亿股，流通市值合计2722.86亿元。

而部分个股随着解禁期临近，有望走出一轮强劲上涨行情。

徐常伟介绍说，普通投资者可以通过专业投资机构来参与

定向增发市场。“选择投资规模大的产品，募集资金在10亿至20亿

的比较好，资金量大可参与的项目广泛，有助于分散风险。”

根据普益标准发布的银行理财市场今年 4

月份月报，330 家银行 4 月共发行了 7398 款个人

理财产品，产品发行数量较上期减少 381 款，环

比下降 4.9%。据统计，这 7398 款银行理财产品

平均收益率为 4.04%，其中，71 款产品预期最高

收益率在6.00%及以上，占比0.96%。

徐常伟分析，4 月集合信托产品的平均收益

水平延续了下行趋势，平均收益跌破 7%。而与

去年同期相比，4 月份成立产品数量及融资规模

均有所回落，成立数量及融资规模降幅均超过

50%。

是否该类理财产品已被投资者抛弃？徐常

伟认为，相反投资者应该尽早出手，对近期流动

资金需求不高的投资者，应尽早购买期限较长的

高收益理财产品。“最好是半年甚至一年以上期

限的长期产品。长期产品的收益率普遍高于短

期产品，同时可以锁定长期限高收益产品，避免

购买短期产品到期后无法再找到高收益产品进

行持续投资。”同时，一定要对发行机构的信誉进

行考查，注重其风险控制能力，选择自己熟悉或

认可的领域，避免在产品运行期间信息不透明所

带来的风险。

择优配置类固定收益产品

投资理财“慢就是快”


