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记者体验：“骑呗”单车刹车很灵敏 找起来很麻烦
骑呗单车的车身呈灰色，有人叫它“小灰车”。
借“小灰车”，要先在手机上下一个“骑呗单车”App。注册登录，可通

过芝麻信用（芝麻分750以上）认证免押金，否则要先预存200元的押金。
昨天15：52，我在报社门口（体育场路218号）打开“骑呗单车”App，

显示附近有8辆小灰车，离我最近的小灰车在体育场路和中河北路口附
近，距离145米。

6分钟后，我在一条人行通道里的栏杆内找到了它。车子没链条，轮
胎蜂窝状，照“骑呗”的说法是：无链条轴传动，蜂窝式发泡实心轮胎。

租车很方便，车尾的黑色车锁和车头处，都能扫二维码。点开App
下方的“扫码开锁”，对着二维码扫一扫，听到“咔”的一声，锁就打开了，
也就一秒钟时间。

我骑上车从体育场路中河北路口往凤起路中山北路口骑了个来
回，蹬起来挺轻松，坐垫也舒服，就是稍微有点颠。最大感受，刹车真
的很灵敏。

12分钟后，我把车子停在体育场路上的一个公共自行车停车区旁
边。还车关锁时，把车尾的车锁条掰一下就行，App上就会有提示。

还车成功后，App界面会跳出支付界面，显示待支付的金额、骑行
时长、标准单价等。虽然车坐垫后面写着“半小时 5角”，我骑了 12分
钟，App上却提示我要支付 1元。我用送的 60分钟租借时间，才“白骑”
了一趟。

对此，“骑呗”客服说，“半小时 5角”是以前的价格，从 2017年 1月 5
日开始，标准单价改为1元/时了，车坐垫后的价格，还没来得及改。

因为小灰车借车和还车没有场地限制，加上可以定位，确实方便了
急于用车的朋友。但是部分市民的不规范停车，也让车子找起来有点麻
烦，就像昨天下午我借的那辆小灰车，如果停在公共停车区，估计用不了
6分钟。App上也有提示：请在路边公共停车区还车，切勿停在小区/室
内/车库，连续违规两次将不能租车。

另外，还有一个不方便的地方，就是虽然App上会显示离你最近的
小灰车在哪里，距离多少米，但你按照App上的路线指示朝着小灰车的
位置走，距离不会变，只能再点一下左下角的刷新按钮，才会更新显示越
来越近的距离。如果是方向感不好的人，都不知道自己走得对不对。

“骑呗”单车：春节前继续投放3万辆
骑呗创始人之一吕城江说，目前公司在杭州上路的共享单车有2万

辆，都是防爆、防扎、免充气的蜂窝式轮胎材质。以投放滨江区为主，每
辆车成本大约1400元，日租还量3-4次，符合公司预期。

“1月14日开始，我们将再次大批量投放骑呗单车，到23日过年前，
在杭州要达到5万辆。这批投放的自行车成本会下降至五六百元一辆，
全是充气胎。”吕城江说。

为什么改用充气胎？主要还是为了增加骑车舒适度。目前“骑呗”单
车全是免充气的蜂窝轮胎，虽然维护成本降低了，但比较硬，骑起来颠簸。

吕城江认为，杭州主城区可以容纳的自行车至少能达10万辆以上，
所以今后还会继续投放。“同时也要向别的城市发展，我们已经确定年后
要去合肥、天津、苏州等城市投放。”

“ofo”单车：只在校园 最近不会到城区
还有一家共享单车 ofo，目前在杭州仅面向校园，在浙江大学、杭州

电子科技大学等投入使用，最近还没有拓展城区服务的计划。
公司公关总监史少晨说，ofo目前已覆盖北京、上海、广州、深圳、成

都、厦门、昆明等全国33座主要城市，“我们正在加快城市布局，1月11日
开始启动2017城市战略，计划到1月22日，以一天一城的速度，在10天
内密集进入11座城市”。

“摩拜”单车：春节后很有可能“杀”入杭州
摩拜单车，号称“全球最大的智能共享单车平台”，去年 4月在上海

上线后，迅速成为沪上最潮的出行方式。其创始人胡玮炜透露，摩拜目
前已进入全国 10个城市，仅去年 12月在上海的投放量就突破 10万辆，
广州、深圳、成都等城市也有望晋升“十万俱乐部”。此番刚完成2.15亿
美元D轮融资的摩拜，对杭州也是虎视眈眈。业内人士认为，春节后，摩
拜很有可能也要“杀”入杭州。

在杭州，“小红车”一直是这座城市引
以为傲的一部分。杭州公共自行车的定位
是城市基础设施的一部分，是公益性的服
务产品。即使从全世界角度来说，有效缓
解城市交通压力，杭州公共自行车模式也
是最为成功的，它已经成为城市交通的重
要一环，而且依靠广告收入和模式输出，已
经做到了盈亏平衡甚至盈利。

这一年里，面对诸多外来同行竞争者，
杭州公共自行车也非常关注。昨天，杭州
公共自行车公司副总吴国雄接受了快报记
者专访。

快报：你认为共享单车的特点是什么？
吴国雄：杭州公共自行车的模式特点

是有桩，而共享单车的模式特点是无桩。
无桩的车子，维护团队要比有桩模式更重
要，因为车脏了就没有人骑，比如连日下
雨，或者露天存放积灰。新车没有这个问
题，但几个月后车子很脏了，怎么骑？市民
不可能放着干净的、免费的车不去骑的。
无桩的好处是随处可以还车，但是这又会
对城市管理带来麻烦。另外，作为一个企
业，如果要长久生存下去，实现可持续性，
归根到底还是需要找到赢利模式，而目前
的众多共享单车企业，似乎都还没有找到
赢利模式。

快报：你看好共享单车的发展吗？
吴国雄：我们公司的总体看法是，资本

蜂拥进入共享单车，这是好事，但新生事物
从发展到稳定、成熟，需要一个过程，它是
在不断变化的，先不要着急去评判，允许尝
试，欢迎竞争。

快报：这么多公司都要投放单车到杭
州，杭州公共自行车市场的“蛋糕”到底有
多大？

吴国雄：有个算法，杭州常住人口 900
万，自行车投放的比例，在 1∶120-1∶150之
间是比较合理的，那么杭州自行车在 6
万-8 万辆之间已经够用了。现在杭州公
共 自 行 车 每 辆 车 平 均 每 天 周 转 4 次 以
上。主城区范围内有公共自行车 56300多
辆，老百姓觉得够用，每天的租还量接近
30 万，也就是每天周转超过 5 次，这个数

据在全球遥遥领先。

快报：杭州公共自行车有没有受到这
么多共享单车的冲击？

吴国雄：从目前的数据来看，杭州公共
自行车的租还量并没有变化。即使是在共
享单车“主攻”的滨江区，公共自行车的日
租还量也一直稳定在3-4次。

快报：请谈谈你们接下来的发展规划？
吴国雄：事实上，我们一直在不断接纳

新生事物，尝试各种变革，发展“互联网+”，
创新创优服务。

（记者补充：比如免充气的轮胎。自行车
公司从2009年就尝试过“银把手”、2011年又
推出过“黑把手”，都是免充气防扎的实心胎，
但市场反映都不太好，市民喊“骑不动”。）

前几天，自行车公司在滨江区再次尝试
推出了1000辆和骑呗相似的免充气蜂窝式
轮胎，橘红色的轮胎让市民觉得很新鲜，接
受度比以前高了。3天下来租还量挺高。

共享单车主打的“线上租还”便利，在
公共自行车上也不难实现。去年 8月，就
实现了西湖边 100个服务点“扫码租车”，
迈进了移动互联网租车时代。

而公共自行车最大的“痛点”潮汐现
象，解决老百姓早晚高峰租还车难问题，新
举措也在酝酿。

我们要造地上、地下的新车库。地下
车库，我们正在和相关部门协商，做一个像
日本那种式样的，非常大，深度15米，直径
8米，圆的，自行车一辆辆旋转下去架好。
这样一个车库至少能停三四百辆车。

地上，要造立体停车装置，我们请了中
国美院设计，运用舞台设计的原理，摆满一
层就叠上去，蛮漂亮的，原来一棚有 11个
锁止器可以停11辆车，现在改造成立体装
置可以停35辆车。我们会选择租用量大、
市民反映租还车难的 40个服务点进行改
造，招标工作已经做好，很快就会动工。

（而据记者了解到，公共自行车公司眼
下还有一个大动作——通过互联网技术的
升级，到今年3月份，滨江区所有的公共自
行车点位要全部实现“线上租车”。当然，线
下也可以租，“线上+线下”做到同步。目前
在滨江区已经开始了服务点的升级改造。）

骑呗、ofo、摩拜⋯⋯
共享单车“独角兽”纷纷瞄准杭州

“小红车”能否继续独占鳌头？
杭州公共自行车公司高层昨接受快报专访——

欢迎竞争，正在酝酿全新变革
考虑建双层停车架和旋转型地下停车库

记者 魏奋 林建安

本报讯 回顾过去这一年，“共享单车”似乎成了最受资本青睐的“风口”。
2017年1月5日，杭州的骑呗单车宣布完成1亿元A轮融资。而仅仅在前一天，另一

家共享单车平台——诞生于上海的摩拜刚完成2.15亿美元的D轮融资。北京的 ofo则已
完成5轮融资，包括来自滴滴出行的投资合计1.3亿美元。此外，hellobike、小蓝单车、小白
单车等十多家共享单车公司正在竭力扩张、蚕食市场⋯⋯

随骑随停，时租费仅为1元左右——“疯狂的单车”让“最后一公里”变成了硝烟弥漫
的“战场”。即使在“全球公共自行车服务做得最棒的城市之一”杭州，它们也早已悄然潜
入，想方设法搅动市场，用雄厚的资本力量，对撼已在杭州扎根8年的公共自行车。

地上造双层停车架 地下建圆形停车库
杭州公共自行车酝酿全新变革

设计中的公共自行车双层地上停车架 图片由杭州公共自行车公司提供


