
请拨85100000热线
责任编辑/严静┃版式设计/朱玉辉

2016年5月16日/星期一05

不少模型迷来店里合影怀旧
我的记忆里，也有万盛模型的位置。
我清楚记得 1995 年，读小学二年级的我期末休业式那天，妈妈为

了奖励考试成绩有所进步，带我买了我人生第一辆模型车。
那是一辆红色的法拉利，就是在万盛模型店买的，那时候，店还开

在曙光路浙江音乐厅对面，狭窄的店内摆满各种漂亮的汽车、轮船，头
顶挂满各式飞机。我也由此喜欢上了模型，万盛模型也成为我童年少
年时代最常去的地方之一，工作后不再常有时间玩模型，但隔三差五
仍会去店里逛逛。

昨天中午，我又一次走进店里，店员戴大姐和每个老客都微笑着
打招呼。

几排货柜和玻璃橱窗内，模型摆设没有以前密集。许多模型包装
盒的标价签旁，贴上了颜色更醒目的清仓价。算了一下，大约是原价
的6到8折。

“我记得你前两天才来过！”戴大姐拍了拍一位戴着眼镜的小伙
子，他已经在几款二战坦克的静态模型前站了很久。

“嗯，看到你们的海报，特地来看看！”小伙子笑着拿起一盒售价
200多元的坦克来到收银台付钱，临走时，小伙子又向戴大姐要了一只
印有万盛模型 LOGO 的环保袋，他说，环保袋上印有模型店的英文名

“MAX HOBBY”，直接翻译过来就是“最大的兴趣”，在他们这些模型
迷眼里，周末来逛模型店，就是最大的兴趣。

店长小杨说，海报是她做设计的丈夫做的，内容是经过公司商量
决定的。不过不少人听说搬迁的消息后赶来，并不只为了淘清仓货，
有的纯粹是想来看看，或者和模型店合个影。

“20 多年，我们积累了不少粉丝！”小杨说，1997 年前店开在松木
场附近，1997年搬到现址，跟别的模型店只做一类模型不同，他们店经
营综合类模型，从烧油充电的飞机快艇，到各种比例的静态模型，几乎
所有的模型种类都有涉及，前些年还和一些学校合办了一些模型比
赛，成为杭州规模大知名度高的模型店。

四驱车、雷速登、雷霆赛车⋯⋯
这里装载了很多男孩的记忆

在店长小杨印象中，万盛模型店搬到体育场路上不久，就迎来了
第一次快速发展的机会。

上世纪 90 年代，一部名为《四驱小子》的动画片风靡校园，随后，
日本田宫公司推出了漫画中的多款四驱车，这种可自己动手拼装、改
装，电池驱动，在轨道上快速行驶的四驱车模型，很快在国内流行起
来。那时每到周末，杭州青少年宫的四驱车轨道前总是被孩子们围得
水泄不通，每天要进行几十场四驱车比赛。当时在万盛模型店，销量
最高的也是各种四驱车和改装件，男孩们几乎人手一辆四驱车，不少
人也是因此开始接触模型。

到了 2000 年前后，一款叫做“雷速登”的遥控赛车面世。相比四
驱车，“雷速登”可以自己控制方向前后，不受轨道限制，当时很多中小
学校还组织了“雷速登”遥控比赛，一些玩得特别棒的孩子，甚至能以
模型特长生身份为自己的升学加分。

再后来，雷霆赛车、遥控直升机⋯⋯那些年，手机的功能还只限于
打电话发短信，没有手机游戏，很多年轻人更愿意花时间来玩模型，几
乎每隔一段时间就会有一个“爆款”。

那时，杭州的模型店都发展得不错。除了万盛，新华路的智信模
型店、环城西路上的成长屋模型店，就连学校周边的小店、超市里，都
能看到各种模型的影子，算得上是模型行业的黄金时期。

模型种类也在不断变化。最早的汽车、飞机模型体形很大，不少需
要烧油，飞机上一次天，需要做许多准备工作。后来，动态模型慢慢变
成充电式的，但门槛依旧很高。直到近几年，遥控车多旋翼飞机已经成
为稀松平常的玩具（模型），就连静态的拼装模型也在不断升级换代。

在以前，军事题材的模型多为进口，如今，国产品牌的模型厂商越
来越多，产品质量也越来越好。随着中国国防实力的提升和市场的扩
大，“辽宁号航母”，“歼 20 飞机”等纯中国元素的模型，不少国外厂家
都抢着做。

体育场路上一家开了20多年的
模型店说“再见”
这里能拼装出杭州几代孩子的欢笑和记忆
不少人因为玩模型改变自己的一生

5月14日，万盛模型店门口贴出一张海报，其中“再见”二字，占据了海报一半位置。
万盛模型店现址在体育场路143号。对附近居民来说，这家店的橱窗里，似乎永远

挂着飞机坦克模型，永远在预示一个新奇的世界。
这是一家开了20多年的老店，因拆迁等原因而面临搬迁和转型，杭州的大型实体

模型店将难觅踪影。

店里不少常客是“父子兵”
不少人因为玩模型改变自己的一生

昨天，好几个孩子和爸爸一起在店里挑模型。
今年上小学三年级的小朱同学，家就住在模型店楼上。店员戴大姐说，小朱经常会

来店里看模型，有时候下楼买个面包，也要顺便来模型店待一会，肯定是受爸爸影响，因
为他爸爸小时候也住在楼上，一有空就钻到店里来。

另一个上小学二年级的男孩，在爸爸周先生的建议下挑了一辆摩托车和一架螺旋
桨飞机的静态模型。“我小时候常会来逛，拼模型能让孩子提高动手能力！”周先生说，孩
子也有这方面兴趣，自己就尽量满足他。

店长小杨说，不少人因为玩模型改变了自己的一生呢！
我想起儿时的一个伙伴阿力，他高高的个子，小学时和我坐在同一排，从小热爱研

究海军史，立志要做一个军工科学家。在阿力的家里，有很多军舰和飞机的模型，他最
喜欢最满意的是一艘德国二战时的战列舰“俾斯麦号”。阿力曾经在万盛模型店的橱窗
里看到过一艘拼装喷涂完整的“俾斯麦号”，他一直也想拼一艘一模一样的，于是一点点
攒零花钱买模型，买喷漆、喷笔、打磨膏⋯⋯花了一年时间终于完成。

后来，阿力了去英国曼彻斯特城市大学留学，现在法国从事设计（船舶）方面的工
作，梦想终于成真。

技术革新和网购平台冲击下，还会有实体模型店吗？
在模型店的收银台前，挂着一架用木棍、泡沫板和牛皮筋做成的模型飞机，售价 9

元。
店长小杨说，这是最初级的入门航模，以前，几乎所有航模初学者的模型梦,都从这

架航模飞机开始。
小杨又指着旁边柜台上一辆油罐车模型说，这辆比例为1∶14的公路网拖头油罐车，

在店里放了十多年了。原本，玩模型挺讲究积累和循序渐进，比如前几年的大型飞机、
直升机航模，入门门槛很高，学会如何操控一架油动的直升机，非常费时费钱，像在模型
界有点名气的主持人周立波，在我们店门口玩一架直升机时，就曾因为操作出现一个小
失误，把飞机栽了。

如今随着科技发展，市场也经历了巨变。比如这两年特别火爆的无人机，操作方
便、价格便宜，对传统航模市场带来很大冲击，再加上网购平台越来越发达，在网上买模
型比实体店要便捷和便宜得多，很多人放弃了实体模型店。店员戴大姐说，现在来逛模
型店的人，更多的是喜欢模型店里那种眼见为实的感觉和氛围。

今年 30 岁的苗先生再过几个月就要当爸爸了。前天我的同事在店里碰到苗先生
时，他正在挑选坦克。苗先生说，他十几年前就开始玩模型，最早买的都是“环球”、“正
德福”这几个比较便宜的牌子，后来越玩越精，越玩越好，从自己简单拼装到现在给模型
打磨，上漆，做旧⋯⋯这些年来已经攒了上百件各种模型作品。

这些年，苗先生和其他玩模型的朋友也都很少在实体店买模型了，但他还是会每隔
一段时间来逛逛，一是实体店能淘到一些网上未必有的货，二是可以打开盒子看看板件
更放心。有时候实体店更像一个聚集点，可以跟玩模型的朋友随时交流心得，这是网上
购物所体会不到的。

万盛的店员说，他们还在寻找新的店址，搬迁后应该会开一家新店，未来可能会更
侧重于人工智能、动漫影视方面的产品，新店还是不是一家传统的模型店，现在很难
说。实体模型店终究不会一成不变，但抹不掉的，是这20年来模型店陪杭州几代人度过
的美好时光。

万盛模型贴出的“再见”海报
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