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这里，为你提供商业理念与商业智慧。

尊重有经验的人
才能少走弯路

有一个博士分到一家研究所，
成为学历最高的。有一天他到单位
后面的小池塘去钓鱼，正好正副所
长在他的一左一右，也在钓鱼。他
只是微微点了点头，这两个本科生，
有啥好聊的呢？

不一会儿，正所长放下钓竿，伸
伸懒腰，噌噌噌从水面上如飞地走
到对面上厕所。博士眼睛睁得都快
掉下来了。水上漂？不会吧？这可
是一个池塘啊。

正所长上完厕所，同样也是噌
噌噌地从水上漂回来的。怎么回
事？博士生又不好去问，自己可是
博士生哪！

过一阵，副所长也站起来，走几
步，噌噌噌地漂过水面上厕所。这
下子博士更是差点昏倒：不会吧，到
了一个江湖高手集中的地方？

博士生也内急了。这个池塘两
边有围墙，要到对面厕所非得绕十
分钟的路，而回单位上又太远，怎么
办？

博士生不愿意去问两位所长，
憋了半天后，也起身往水里跨：我就
不信本科生能过的水面，我博士生
不能过！只听咚的一声，博士生栽
到了水里。

两位所长将他拉了上来，问他
为什么要下水，他问：“为什么你们
可以走过去呢？”

两所长相视一笑：“这池塘里有
两排木桩子，由于这两天下雨涨水
正好在水面下。我们都知道这木桩
的位置，所以可以踩着桩子过去。
你怎么不问一声呢？”

学历代表过去，只有学习力才
能代表将来。尊重有经验的人，才
能少走弯路。一个好的团队，也应
该是学习型的团队。

生活处处皆商机
贩卖水声也能赚大钱

美国有一个名叫费涅克的人，
去过许多名山大川。有一次，他在
旅途中被身边潺潺的水声所吸引。
声音和谐动听，悠扬悦耳，让人流连
忘返。

于是，他灵机一动，用立体声录
音机录下许多小溪、小河、小瀑布的
流水声，回城复制后高价出售，购者
络绎不绝。费涅克因此获利甚丰。

生活中处处都存在着商机，就看
你是否有一双智慧的眼睛去发现它。

一句简单的话
足以改变一个人的一生

有一个人经过热闹的火车站
前，看到一名双腿残障的人摆设铅
笔小摊，他漫不经心地丢下了一百
元，当做施舍。但是走了不久，这人
又回来了，他拿起一支铅笔然后抱
歉地对这残障者说：“不好意思，你
是一个生意人，我竟然把你当成一
个乞丐。”

过了一段时间，他再次经过火
车站，一个店家的老板在门口微笑
喊住他。

“我一直期待你的出现。”那个
残障的人说，“你是第一个把我当成
生意人看待的人，你看，我现在是一
个真正的生意人了。”

你怎么看一个人，那人可能就
会因你而有所改变，你看他是宝贵
的，他就是宝贵的。

白板上的一个黑点
你看到的是什么？
换个角度看会有更多惊喜

有位老师进了教室，在白板上
点了一个黑点。他问班上的学生
说：“这是什么？”大家都异口同声
说：“一个黑点。”

老师故作惊讶地说：“只有一个
黑点吗？这么大的白板大家都没有
看见？”

你看到的是什么？
每个人身上都有一些缺点，但

是你看到的是哪些呢？是否只看到
别人身上的”黑点”，却忽略了他拥
有了一大片的白板（优点）？其实每
个人必定有很多的优点，换一个角
度去看吧！你会有更多新的发现。

四五元电池与一百多元车费
你的诚信决定了你的价值

有位香港客商来北京洽谈投资
项目，他戴的一块瑞士名表不慎摔
坏了。经人介绍，来到了位于北京
西郊永定路的一家修表店，经过表
店李师傅的精心修理，这块价格不
菲的名表又起死回生。

一年后，名表的电池又该换了，
巧的是，这位客商有机会再次来京
办事，于是，他特意将表随身带了过
来。当时，他下榻在位于北京东城
的一家大酒店，为了让李师傅给他
更换电池，他硬是打了辆出租，横穿
长安街，来到了李师傅的修表店。

换好电池后，李师傅劝他：“一
粒电子石英表的电池，即使质量好
一点的，也就是四五元钱，而且随
处都能换，您干吗从东城到西郊，光
往返的车费就得花上一百多，您看
值吗？”

客商的话意味深长：“您这表店
虽然不气派，可我看得出这是个以
诚取信的修表店，您这位师傅是个
靠得住的实在人。同您这样的人做
生意，我心里踏实。一百多元车费
换的是一个人的诚信，您说值不
值？”

客商的话让人佩服，但更值得
敬重的是那位诚字当头的修表店师
傅。这位师傅不是别人，正是海淀
区万寿路复员军人修表店的李师
傅，他技术精湛，而始终恪守“以诚
待客，以信赢人”的经营宗旨，更是
他生意火爆、顾客盈门的主要原因。

学习接纳失去的事实
上帝便会教你
没有腿如何过日子

法国一个偏僻的小镇，据传有
一个特别灵验的水泉，常会出现神
迹，可以医治各种疾病。有一天，一
位拄着拐杖、少了一条腿的退伍军
人，一跛一跛地走过镇上的马路。

旁边的镇民带着同情的口吻
说：“可怜的家伙，难道他要向上帝
请求再有一条腿吗？”

这句话被退伍军人听到了，他
转过身对他们说：“我不是要向上帝
请求有一条新的腿，而是要请求他
帮助我，教我没有一条腿后，也知道
如何过日子。”

学习为所失去的感恩，也接纳
失去的事实，不管人生的得与失，总
是要让自己的生命充满了亮丽与光
彩，不再为过去掉泪，努力地活出自
己的价值。

哪怕只是多做一点点
高盛赢就赢在“不一样”

七十年代，一家著名薯片公司
的老板把公司卖掉，套了大额的现
金。很多家投行的私人客户服务代
表蜂拥而至。

当时业务刚刚有起色的高盛出
手稍微晚了一点，等他们和这位老
板约好见面的时候，另外一家投行
已经基本锁定了这位大客户。

但高盛的合伙人费佛还是去
了，双方在海边烧烤，聊了一晚上哲
学和家庭。

一个月后，这位老板打电话给
费佛，告诉她：“我已经决定把这笔
理财业务给你们了。”

费佛当然惊喜，赶紧不断说“谢
谢谢谢”。

老板又问：“你难道不想知道为
什么吗？”

费佛说：“当然想。”
老板接着说：“你也知道，在你

们之前已经有很多家投行拜访过
我。你们这些人长得差不多，穿得
差不多，谈的也差不多。但只有你
们在晚饭后站起来帮助我们洗盘子
洗碗。所以我觉得，你和他们不一
样。”

求人不如求己
成功者自救

某人在屋檐下躲雨，看见观音
正撑伞走过。这人说：“观音菩萨，
普度一下众生吧，带我一段如何？”
观音说：“我在雨里，你在檐下，而檐
下无雨，你不需要我度。”这人立刻
跳出檐下，站在雨中：“现在我也在
雨中了，该度我了吧？”观音说：“你
在雨中，我也在雨中，我不被淋，因
为有伞；你被雨淋，因为无伞。所以
不是我度自己，而是伞度我。你要
想度，不必找我，请自找伞去！”说完
便走了。

第二天，这人遇到了难事，便去
寺庙里求观音。走进庙里，才发现观
音的像前也有一个人在拜，那个人长
得和观音一模一样，丝毫不差。这人
问：“你是观音吗？”那人答道：“我正
是观音。”这人又问：“那你为何还拜
自己？”观音笑道：“我也遇到了难事，
但我知道，求人不如求己。”

成功者自救。


